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FORMATION A L'INTERNATIONAL

Communiquer et Prospecter

ENnjeux de la formation:

Ce module prendra de
@ D'adapter sa communication au contexte international
® Savoir prospecter et vendre son offre de produits et de services

@ D'apprenender les différences interculturelles

Objectifs pedagogiques

@ (reer dessupports efficaces pour presenter son offre de produits /services a l'internationa

@ [Batir un argumentaire commercial de la societé et de l'offre proauit/service.
® S'entrainer a présenter/ vendre son offre produit/service sous forme de sketches
vendeur/acheteurs.

Connailtre les fondamentaux ades différences interculturelles.

Animation pedagogique :

® [a pedagogie maleutigue du séminaire s'appuie sur de nombreux exercices, etude de cas liés a
votre entreprise

Dureée :
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Prerequis :

® Pas de préerequis.

Compeétences et aptitudes :

® [escompetences acquises durant cette formation sont directement transposables dans votre

activite professionnelle.

Modalites d'évaluation :

® Mises en situation, quiz, QCM, évaluation de fin de stage.

Modalites et delais d'acces a la formation:

® Personnes en situation de handicap / Formations intra-entreprise : pour toute

demande nous contacter avec le lien ci-dessous.

@ \/otre demande sera etudiée et nous prendrons contact avec vous dans un délai de 48 heures.

Pour vous inscrire a une formation cliquez ici ou directement sur la page contact.

Tarif :

® Surdemande un devis vous sera envovye.
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